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Web-risinǕjumi 
biznesam 

 Statistika  Ÿ 

 ModeǸi     Ÿ 

  Tirgi     Ÿ 

   Produkti    Ÿ 

    Klienti     Ÿ 

     Budģeti    Ÿ 
      PǕrdoġana Ÿ 

       PeǸǺa. 



1. MȊsu skatǭjumus biznesa vadǭbas sistǛmas attǭstǭbǕ uzǺǛmumǕ. 

 

Parasti Enterprise Resource Planning uzdevums ï par 99% ir uzskaites 
uzdevumu risinǕġana un nodokǸu pǕrskatu sagatavoġana 

UzǺǛmumǕ izmantojǕs ERP 1 

 

Sasniedzot pietiekamu uzskaites aktualitǕti, pilnǭbu un uzticamǭbu, uzǺǛmuma 

vadǭba parasti koriǥǛ akcentus biznesa efektivitǕtes paaugstinǕġanas 
virzienǕ: 

Biznesa vadǭbas sistǛmas attǭstǭbas 2.posms 2 

Å biznesa procesu optimizǕcija un to izpildes kontrole, ieskaitot 

Ådatu izmaksu un personǕla kompetences prasǭbu samazinǕġanu 
ÅinformǕcijas aktualitǕtes un uzticamǭbas paaugstinǕġana 

Åprocesu dispeļerizǕciju, ieskaitot notifikǕcijas sistǛmu 

Åprojektu un personǕla vadǭbu 
Ålietvedǭbas automatizǕciju 

 
Åklientu iesaistǭġanu biznesa procesos 

ÅpasȊtǭjumu pieǺemġanu un noformǛġanu 

Åbudģetu veidoġanu un izpildes kontroli 
Å akciju plǕnoġanu un tirgus aprakstǭġanu 

 
ÅplǕnoġanas automatizǕcija, ieskaitot 

Ånaudas plȊsmas un resursu izmantoġanas prognozes 

Åbudģeta modelǛġana, saskaǺoġana un izpildes kontrole 
ÅǛrta rezultǕtu, situǕcijas un prognozes analǭze. 
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  DispetļǛġana un kontrole 3 

 

ÅplǕnota perioda rezultǕtu modelǛġana balstoties 

uz statistikas, tirgus novǛrtǛġanu un esoġiem 
resursiem/uzdevumiem 

 

ÅpǕrdoġanas budģeta formǛġana pamatojoties uz 
izvǛlǛta modeǸa varianta 

 
Åraģoġanas, iepirkġanas, ieǺǛmumu un izvedumu, 

budģeta veidoġana, kǕ arǭ naudas 

plȊsmas plǕnoġana 

PlǕnoġana balstoties uz statistikas un 
tirgus dinamikas datiem 

1  

Åbudģeta izstrǕde un saskaǺoġana 

 
Åklientu pasȊtǭjumu apstrǕde un pasȊtǭjumu 

veidoġanas piegǕdǕtǕjiem 

 
ÅpasȊtǭjumu izpildes, akciju, budģetu izpildes 

kontrole 
 

ÅCRM-kontakts ar piegǕdǕtǕja menedģeriem 

 
Å tirgus apraksta atbalsts 

Klienti lieto internet-piramǭdu çmǕkoǺuè 
tehnoloǥijǕ 

2 

2. WebProphet biznesa vadǭbas sistǛmas 2.posma pamata mehǕnismi 

Åklientu pasȊtǭjumu izpildǭġana 

 
Å reakcija uz klientu CRM -pieprasǭjumiem 

 

Åbudģeta aktuǕitǕte/izpildǭtǭba 
 

Ånoliktavu un veikalu atlikumi 
 

ÅpiegǕdes un raģoġana 

 
Å datu un procesu stǕvokǸi 

 
ÅmateriǕlu un produktu kvalitǕte 
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3. B2B WebNav pasȊtǭjuma groza piemǛrs 



4. IntraNav plǕnoġanas un analǭzes ekrǕnu piemǛri 
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  WebProphet sistǛma 3 

 

Å dati par produkciju un partneriem 

 
ÅpǕrdoġanas vadǭba 

 

Å noliktavas vadǭba 
 

Åpirkġanas un raģoġanas vadǭba 

 UzǺǛmuma ERP sistǛma 1  

Åklientu pasȊtǭjumu apstrǕde un veidoġana 

 
ÅpasȊtǭjumu izpildes un norǛǵinu kontrole 

 

Åbudģeta pielietoġana 
 

ÅpiegǕdǕtǕju un klientu mijiedarbǭba 

Klientu Web çmǕkonisè 2 

5. UzǺǛmuma vadǭbas sistǛmas sastǕva variants 

Åstatistikas apstrǕde un nepiecieġamo gadu rezultǕtu modelǛġana 

 
Åbudģeta veidoġana pǛc izvǛlǛta modeǸa un tas saskaǺoġana   

 

Åpirkġanas, raģoġanas un pǕrdoġanas pasȊtǭjumu veidoġana no budģeta 
 

Åbudģeta izpildes kontrole  
 

Åtirgus struktȊras apraksta atbalsts KompIT SIA 

BAGUA SIA 
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 Piramǭdas pasȊtǭjumu apstrǕde 

ERP sistǛmǕ 
1 

 

Åklienti veido pasȊtǭjumus piegǕdǕtǕjiem 

Åpavadzǭmes un atlikumu kontrole 
Åsavu pasȊtǭjumu apstrǕde (3.lǭmenis) 

ÅpiegǕdǕtǕja un klientu cenrǕģi 

2. lǭmeǺa klientu Web - çmǕkonisè 2 

6. ʇʠʨʘʤʠʜʘ ʢʣʠʝʥʪʦʚ ʬʠʨʤʳ, ʦʙʩʣʫʞʠʚʘʝʤʘʷ ʩʠʩʪʝʤʦʡ WebProphet 

3+ lǭmeǺa çmǕkoǺuè klientu pasȊtǭjumu 

apstrǕde é é 3 

é é 

  WebProphet piramǭdas darbǭbas rezultǕts 

ÅPǕrdoġanas apjoma palielinǕġana 

ÅDatu aktualitǕtes un uzticamǭbas paaugstinǕġana (pǕrdoġana, 

akcijas, tirgus, budģets, debitori) 

 

Å Biznesa partneriem ï minimizǛġana 

ÅpasȊtǭjumu apstrǕdes izmaksas 

Åprasǭbas personǕla kompetencei 

Åakciju plǕnoġanas, kontroles un analǭzes izmaksas 


