
Web-решения 
для бизнеса 

 Статистика→ 

 Модели    → 

  Рынки    → 

   Товары    → 

    Клиенты   → 

     Бюджеты   → 

      Продажа  → 

       Прибыль. 
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1. Наш взгляд на развитие системы управления бизнесом на предприятии. 

 

Обычно работа Enterprise Resource Planning – это на 99% решение задач  

бухучета деятельности предприятия и налоговой отчетности   

Используемая фирмой  ERP 1 

 

Добившись приемлемой  актуальности, полноты и достоверности данных 

учета,  руководство предприятия обычно корректирует акценты 

управления в сторону повышения эффективности бизнеса : 

2й этап развития системы управления бизнесом  2 

• оптимизации бизнес–процессов и контроля их выполнения, включая 

• уменьшение стоимости данных и требований к уровню персонала 

• повышение актуальности и достоверности информации 

• диспетчеризацию процессов c системой оповещения  

• управление проектами и персоналом  

• автоматизацию делопроизводства  

 

• включения клиентов в бизнес – процессы  

• оформления и обработки их заказов  

• формирования бюджета и контроля выполнения  

• планирования акций и поддержки описания рынков. 

 

• автоматизации  планирования, включая  

• моделирование, согласование и контроль выполнения бюджета 

• прогнозы денежного потока и использования  ресурсов  

• удобный анализ результатов, состояния, прогноза. 
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  Диспетчеризация и контроль 3 

 

• моделирование результатов планируемого 

периода на базе статистики, оценки рынка, 

имеющихся у фирмы задач и ресурсов  

 

• формирование бюджета продаж на базе 

выбранного варианта модели  

 

• формирование бюджетов производства, 

закупки, доходов и расходов, 

денежного потока 

Планирование на основе статистики и 
динамики рынков, продуктов и клиентов 

1  

• разработка и согласование бюджета  

 

• обработка заказов клиентов и формирование 

заказов поставщику  

 

• контроль выполнения заказов, акций, бюджета  

 

• CRM - контакт с продавцами поставщика  

 

• поддержка описания рынков сбыта 

Использование клиентами интернет-
пирамиды «облачной» технологии 

2 

2. Ключевые механизмы 2го этапа системы управления бизнесом WebProphet. 

• выполнения заказов клиентов 

 

• реакции на CRM - запросы клиентов  

 

• актуальности / выполнимости бюджета 

 

• остатков склада и магазинов 

 

• поставок и производства 

 

• состояния данных и процессов  

 

• качества материалов и продукции. 
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3. Пример корзины формируемого заказа системы B2B WebNav  



4. Примеры экранов планирования и анализа системы IntraNav 
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  Система WebProphet  3 

 

• информация о продукции и партнерах 

 

• управление продажами 

 

• состояние склада  

 

• управление закупками и производством  

 Используемая фирмой система ERP 1  

• обработка и формирование заказов клиентов  

 

• контроль выполнения заказов и расчетов 

 

• использование бюджета  

 

• взаимодействие поставщиков и клиентов 

 

Web - «облако» клиентов 2 

5. Предлагаемый вариант построения системы управления предприятием 

• обработка статистики и моделирование требуемых результатов года  

 

• формирование из выбранной модели бюджета и его согласование 

 

• формирование из бюджета ордеров закупки, производства, продажи 

 

• контроль выполнения версии бюджета  

 

• поддержка описания рынков.  KompIT SIA 
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 Обработка заказов пирамиды в 

системе ERP  
1 

 

• формирование клиентами заказов поставщику  

• накладные и контроль складских запасов  

• обработка  заказов  своих клиентов (3го уровня) 

• прайс – листы поставщика и клиентов   

Web - «облако» клиентов 2го уровня  2 

6. Пирамида клиентов фирмы, обслуживаемая системой WebProphet 

Работа с заказами клиентов «облака»  

3го и последующих уровней пирамиды … … 3 

… … 

 Результат работы  пирамиды продаж 

• Повышение 

• объема продаж через увеличение количества  заказов   

• актуальности и достоверности данных  заказов, акций, 

склада, рынков, бюджета, дебиторской задолженности   

• Минимизация для партнеров бизнеса  

• стоимости и времени обработки заказа   

• требований к уровню и количеству персонала  

• затрат на планирование, контроль и анализ акций 



7. Схема цикла планирования и контроля выполнения бюджета 

 
Ввод требуемых объемов реализации 
и прибыли 

 
Обработка статистики, 
моделирование требуемых результатов 

2 

 
Формирование заготовки бюджета из 
модели и передача его службам 

 
Анализ проработанного менеджерами  
бюджета - прибыли, доли рынка, ...  

 
Утверждение 

бюджета   
Возврат  бюджета 

для  доработки 

1 

3 

4 

• рынки, клиенты, группы  продукции, периоды  

 

• коэффициенты тренда, остатки склада  

 

• объемы, цены, скидки, менеджеры, ...  

5 

 
Формирование из бюджета ордеров,  
контроль  выполнения и выполнимости. 
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8. Описание рынка в WebProphet 

 
Характеристика рынков по годам 

планирования продаж  

 

• емкость рынка   

 

• модельные предпочтения     

 

• партнеры, общие активности, акции  

 

• конкуренты рынка, их группы товаров и активности   

 
 web  

ERP 

WebProphet 

SharePoint 

 «облако»  

B2B CRM 
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9. Участие клиентов в бизнес – процессах владельца «пирамиды»  

 

С помощью интернет – системы B2B  WebNav клиенты Вашего предприятия получают возможность 

простого и быстрого доступа к размещению и отслеживанию заказов, к разрешенной им информации 

о товарах, доступных остатках товаров, состоянию взаиморасчетов, актуальных предложениях. 

 

Самостоятельное размещение заказов 

И клиенту и поставщику важно обеспечить своевременный обмен данными, связанными с 

заказами, поставками, оплатами, акциями и другими вопросами сотрудничества, а также связать 

эту коммуникацию с запланированными действиями персонала – наши решения позволяют это, 

обеспечивая руководству фирм возможность контроля текущих и планируемых процессов. 

Контекстная коммуникация 

 

Нами предлагается механизм вовлечения клиентов всех уровней пирамиды продаж в процесс 

формирования и контроля выполнения заказов и бюджетов, что повышает объем продаж  при 

уменьшении затрат на поддержание торговли. 

 

Пирамида и бюджет продаж  

1 

2 

3 
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10. Стандартный состав автоматизированной системы управления предприятием 

Диспетчеризация 
 
 
 

• планирование заданий 
• управление процессами 
• оповещение участников 
• отчет о результатах 

Взаимодействие  
с партнерами 

 
 

• клиентами 
• субподрядчиками 
• Поставщиками 

Коммуникация 
персонала и 

управление им 
 

• оповещение 
• задания  
• обсуждения  

Документооборот и 
управление 
проектами 

 
• коллективная работа  
• общий архив  
• контроль состояния 

Планирование 
 

• моделирование 
• бюджетирование 
• контроль выполнения  ERP 

Microsoft Dynamix™ NAV 
Microsoft Dynamix™ AX 

Epicor iScala 
1C: Предприятие 

… 
 

Реклама предприятия 
 

• веб-сайт с элементами 
электронного магазина 

• акции продвижения  

•  … 

 
 

… 
 
 
 

CRM 
 

• планирование, согласование  
и учет активностей с 2х 
сторон   

• контроль со стороны 
руководства  фирм - 
партнеров 

Описание продукции 
и рынка 

 
 

• объем, предпочтения рынка 
• конкуренты и доли рынка  
• рыночные акции  
• …  

Контроля качества 
товаров 

 
• единый веб-механизм и 

база для контролеров 
фирмы, субподрядчиков и  
клиентов с их 
рекламациями.  

Сканирование 
перемещаемых 

товаров 
 
 

• учет закупок и производства 
• контроль отгрузки  
• инвентаризация склада   

Описание персонала и 
расчет зарплаты 

 
• использование данных 

производства, продаж, 
контроля качества  

• контроль использования 
трудовых ресурсов.  
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11. Цель автоматизации системы управления предприятием – улучшение соотношения 

цена/качество и получение большей свободы выбора персонала при организации: 
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документооборота управления процессами управления персоналом 

… 
 
 
 
 
 

информирования 
менеджеров  

 
• оперативность 
• достоверность 
• надежность 
• . . .    

коммуникации персонала 

анализа результатов и 
состояния 

планирования и учета 
коммуникации с 

партнерами 
 



Спасибо 
за внимание, 

 
приглашаем к 

сотрудничеству. 

Александр Фесенко 

т. +371 29 11 80 77  
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www.kompit.lv 
kompit@kompit.lv 

http://www.kompit.lv/

